Il Gruppo Ventaglio ha riconfer-
mato 'aftenzione per il canale
delle cgenzie di viaggio ospitan-
do dall' 11 al 19 novembre, rel
I'incantevole comice del Venta-
Club Classic di Boa Visto a Ca-
poVerde, la 2° Convention del
Network Pinguino Viaggi e del
Network Le Marmotte uniti da
una parnership da circa 7 mesi.
Dopo il prime “oppuntamento” te-
nutosi in primavera presso il Ven-
taglio Resort Pian dei Mucini, la
Convention oi Boa Visto & stata
una piacevole e proficua occa-
sione di incontro con le 150

agenzie di viaggio presenti e per
rafforzare le partnership fra i due
network e la forte ccllaborazione
con il Gruppo Vento-
glio.Veniaglio, che supporta da
sempre questo progetto di par
Inership, ha partecipato al pro-
gramma di lovori con interventi,
da parte del Vice Presidents Ste-
fano Colombo, del Direttore
Commerciale luca Battifora e dei
Responsabili Prodotto di ogni
brand, finalizzati a illustrare le fi-
nee guida della poliica commer
ciale e le novitar di prodotio di
ogni brand.

"Sono molto soddisfatio di quest
giorni trascorsi con agenti di
viaggio e Direzioni dei due net
work.- afferma Siefano Colombo
Vice Presidente del Gruppo Ver-
faglio - Ho risconfralo una platea
motivata, grande enfusiasmo, vor
glia di crescere e grande fiducia
in una fore collaborazione con
nostro Gruppo.” “Abbiamo voluto
partecipare ai lavori della Con-
venfion Pinguino e le Marmotte
per dare una concreta testimo-
nianza della volonta del nostro
Cruppo a sostenere il progetio di
partnership awiato dai due net

work. - afferma Luca Battifora Di-
reffore Cormmerciale del Gruppo
Ventaglio - Un progetto forse me-
no visibile rispefio o quelli lanciati
dai grondi gruppi regli ultimi an-
ni ma ricco di confenuli esfremor
mente qualitativi, sul fronte dello
sviluppo, sulla capacits di indivi
duare una poliica di vendita su
programmi e rispetio alla volontd,
manifestcta dai due network, di
creare una forte partnership con
Ventaglio.” “Abbiamo da tempo
pianificato una strategia che si &
concretizzata giormo dopo gior
no in precise scelte operative. Da

un lale abbiamo rofforzato il ap-
porio con un Partner incustriale
con cui lavorare per oftenere risuk
fafi concrefi in termini di share e
dallaliro abbicmo potenziato la
nostra presenza sul territorio gror
zie all'accordo con un partner di
stributivo allinecto al nostro modo
di fare franchising. - dichiara Bru-
no Marozzini Presidente Network
le Marmolte - La convention & sta-
ta la chiora dimostrazione che
quesio progetio & gid realid e ha
futte le carte in regola per portare
risultati sert o tutti | soggetti in
campo.”



